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Meldungen Buchtipps

GfK-Studie STORE EFFECT: viele Käufer
entscheiden sich am Supermarktregal

Was die deutschen Verbraucher kaufen,
entscheiden sie größtenteils erst im Geschäft.
Knapp 70 Prozent der Kaufentscheidungen fallen
vor Ort, am so genannten Point of Sale (POS)

[01.04.2009] mehr »

Einfluss von Kindern auf das Kaufverhalten
ihrer Eltern

Der Einfluss von Kindern auf die
Kaufentscheidungen im Supermarkt wird von
Eltern enorm unterschätzt. Dies ist das Ergebnis
einer neuen Studie der Universität Wien

[16.03.2009] mehr »

Warum wir kaufen, was wir kaufen

Egal ob es sich um Zahnpasta oder um ein neues
Auto handelt. Wer etwas kaufen möchte, muss
sich entscheiden, denn die Auswahl an
vergleichbaren Produkten ist in der Regel groß.
Doch wovon hängt es ab, ob der Verbraucher
schließlich das eine oder das andere Produkt
kauft?

[20.06.2006] mehr »

Wollen Sie Pommes Frites
dazu?

Studie der Universität Wien
bestätigt Umsatzsteigerungen
durch mündliche
Kaufanregungen. Der Umsatz
in Fast-Food-Restaurants
lässt sich durch gezielte

Anregungen von Zusatzkäufen erheblich steigern.
Zu diesem Schluss kommen Claus Ebster und Udo
Wagner vom Lehrstuhl für Marketing der
Universität Wien

[17.08.2005] mehr »
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gemacht. Mit starken Ideen besser
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  »
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22.03.2005  Die Psychologie des Kaufens   »
25.09.2004  Brain Script. Warum Kunden
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  »
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